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El didlogo estratégico es una técnica evolucionada para dirigir un coloquio
A«terapéuticoA» capaz de inducir cambios radicales en el interlocutor. Se trata de una
refinada estrategia para obtener el maximo con el mjnimo, donde se estructura la
primera entrevista como una verdadera intervencion mas que como una fase
preliminar, cuyos sorprendentes efectos han abierto nuevas y prometedoras
perspectivas de investigacion y de intervencién.La obra que el lector tiene en sus
manos representa la sjntesis de un recorrido de investigacion, aplicacion clinica y
consultorja empresarial, realizado a lo largo de méas de quince a?os en el Centro di
Terapia Strategica de Arezzo, después de su fundacién a cargo de Giorgio Nardone y
Paul Watzlawick.El dialogo estratégico resultara de interés tanto para profesionales de
la psicologja y de la comunicacion como para lectores no especializados....
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